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2.2 Sachanlagen

2.2.1 Anschaffungs- und Herstellungskosten?®

Im Bereich der Anschaffungs- und Herstellungskosten
von Anlagevermdgen finden sich in der internationalen
Rechnungslegung deutlich weniger Vorgaben als im deut-
schen HGB und der steuerrechtlichen Literatur. Da Ab-
schliisse nach IAS fiir die steuerliche Gewinnermittlung
keinerlei MaBgeblichkeit besitzen, ist die Frage der An-
schaffungs- und Herstellungskosten dort von wesentlich
geringerer Bedeutung.

Wurde das betreffenden Anlagegut entgeltlich erworben,
ist in der Regel davon auszugehen, dass die im HGB-Ein-
zelabschluss angesetzten Werte auch fir Zwecke der
internationalen Rechnungslegung beibehalten werden
konnen. Anzusetzen sind alle Kosten, die erforderlich
sind, um den Vermdégenswert in einen betriebsbereiten
Zustand zu versetzen. Generell gilt, dass nur direkt zu-
rechenbare Kosten zu aktivieren sind. Ein allgemeiner,

nicht direkt zurechenbarer Gemeinkostenzuschlag, z. B.
fir die Beschaffungs- oder Logistikabteilung, darf nicht
angesetzt werden.

Beispiele fir direkt zurechenbare Kosten umfassen:

e Kaufpreis,

e Eingangsfrachten,

e Transportversicherungen,

e Herstellung spezieller Fundamente,
e Aufbau und Installation,

e Material fir Testlaufe.
Preisnachladsse, Boni und Skonti sind abzusetzen.

Wie bei den Anschaffungskosten gilt auch im Bereich der
Herstellungskosten nach IAS der Grundsatz, dass alle
direkt zurechenbaren Kosten zu aktivieren sind.

Beispiele fir direkt zurechenbare Kosten umfassen:

e Materialaufwand,
e Personalaufwand,
e Direkt zurechenbare Materialgemeinkosten,
e Direkt zurechenbare Personalgemeinkosten,

e Sondereinzelkosten der Fertigung.

Aus dem Erfordernis der direkten Zurechenbarkeit darf
nicht geschlossen werden, dass die Notwendigkeit einer
kostenrechnerischen Umlage bereits zum Verlust der di-
rekten Zurechenbarkeit fiihrt. Entscheidend ist, dass zwi-
schen Herstellung und Kostenverursachung ein direkter,
nachvollziehbarer Zusammenhang im Sinne eines Kos-
tentreibers besteht. Die wenig detaillierten Regelungen
lassen hier je nach konkreter Ausgestaltung der Kosten-
rechnung einigen faktischen Gestaltungsspielraum.

Von besonderer Beachtung ist die Behandlung von wah-
rend der Herstellung von Anlagevermdgen anfallenden
Finanzierungszinsen. Derartige Zinsen unterliegen im
deutschen Handelsrecht einem (selten ausgelibten) Akti-
vierungswahlrecht. Die International Accounting Stan-
dards sehen ein Wahlrecht vor, das aufgrund des Grund-
satzes der periodengerechten Gewinnermittlung jedoch
insbesondere bei wesentlichen Betrdgen zu Gunsten
einer Aktivierung in Anspruch genommen wird.

Teil I: Grundlagen und immaterielle Werte, Stbg 5/2003 S. 211.
9 Vgl. IAS 16 ,Property, Plant and Equipment®.



2.2.2 Abschreibung von Sachanlagen

Da die handelsrechtlichen Abschreibungen in Deutsch-
land ahnlich wie die Herstellungskosten durch zahlreiche
steuerliche Einflisse gepréagt sind, bestehen auch hier
zahlreiche Unterschiede zum internationalen Recht.

Hinsichtlich der Abschreibungsmethode ist das Grund-
prinzip des periodengerechten Gleichlaufs von Aufwen-
dungen und Ertrédgen zu beachten.

e Theoretisch am ehesten zu beflirworten ware eine
leistungsabhédngige Abschreibung; diese scheidet je-
doch in den meisten Féallen auf Grund praktischer
Probleme bei der Umsetzung aus. In den meisten Ab-
schlissen nach IAS kommt daher die lineare Methode
zur Anwendung.

e Die Beibehaltung der degressiven Abschreibung kann
nur dann vertreten werden, wenn die Unterschiede
zur linearen Methode nicht wesentlich sind, oder
wenn in Ausnahmefallen eine degressive Nutzenab-
gabe zutreffend ist.

Unterschiede zwischen HGB und internationaler Rech-
nungslegung kénnen sich auch aus den in Deutschland
steuerlich vorgegebenen Nutzungsdauern fir Wirt-
schaftsgliter ergeben. Die tatsédchlichen (nach IAS anzu-
wendenden) wirtschaftlichen Nutzungsdauern sind oft-
mals hiervon abweichend.

Die Halbjahresregelung zur Abschreibung beweglicher
Wirtschaftsgiiter sowie die Grenze der geringwertigen
Wirtschaftsgiiter (GWG) stellen ebenfalls steuerliche Re-
gelungen dar, die den IAS fremd sind.

e Unterjahrig angeschaffte Wirtschaftsgiiter werden in
der Regel zeitanteilig (pro rata temporis) abgeschrie-
ben.

e Fir geringwertige Wirtschaftsgliter gibt es keine fix
vorgegebene Grenze. Die Standards (und damit die
Pflicht zur Aktivierung von Vermdgenswerten) sind
jedoch auf unwesentliche Sachverhalte nicht anzu-
wenden, so dass hinsichtlich der GWG ein Wahlrecht
besteht.

2.3 Neubewertung von Sachanlagevermogen
Bei selbst genutztem produktiven Anlagevermdégen gilt:

e Bewertung zu historischen Kosten und Abschreibung
ist Benchmark Treatment;

e Neubewertung ist als Alternative Treatment moglich.

Bei der Neubewertung von Land, Gebduden und ver-
kehrsfahigen Produktionsanlagen kommt der geschéatzte
Verkehrswert zum Ansatz. Bei individuellen Anlagen und
bei Betriebs- und Geschéaftsausstattung ist auf Wie-
derbeschaffungskosten abzustellen. Methodisch ist auf
Preisindizes und Wertgutachten zurlickzugreifen.
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Die Wahl der Neubewertungsmethode ist fiir alle Giiter
einer Anlagenklasse zu wahlen und stetig beizubehalten.
In regelmaBigen Absténden — oder bei Anzeichen fir eine
wesentliche Wertanderung — sind erneute Bewertungen
durchzufiihren.

Bilanzierungstechnisch sind Neubewertungen wie folgt
durchzufiihren:

e Anwendung von Preisindizes: Erh6hung der Anschaf-
fungs-/Herstellungskosten;

e Anwendung von Marktwerten: Anpassung der kumu-
lierten Abschreibungen;

e Erhdéhung des Restbuchwerts flieBt (erfolgsneutral) in
eine Neubewertungsriicklage (NBRL);

e Auflésung der NBRL Uber die restliche Nutzungsdau-
er, jedoch erfolgsneutral direkt gegen den Ergebnis-
vortrag;

e Zukiinftige auBerplanméaBige Abschreibungen sind
zunachst gegen die NBRL zu verrechnen.

Eine Besonderheit'® gilt fir Grundsticke und Geb&u-
deteile, die

e nicht in der eigenen Leistungserstellung selbst ge-
nutzt oder

e zum Zwecke des Verkaufs bestimmt sind,
sondern

e zur Erzielung von Mieteinkiinften oder

e wegen einer erhofften Wertsteigerung

gehalten werden. Diese sind nach IAS als Renditeliegen-
schaften (Investment Properties) einer besonderen Form
der Neubewertung zugénglich. Die Bewertung zu histori-
schen Kosten und darauf folgende Abschreibung stellt
das Alternative Treatment dar. Das gewilinschte Bench-
mark Treatment hingegen sieht eine regelmaBige,
erfolgswirksame Neubewertung vor. Im Gegenzug wird
auf jegliche Form planmé&Biger Abschreibungen ver-
zichtet. Immobilieninvestitionen stehen damit den Fi-
nanzanlagen sehr nahe (vgl. unten).

Die Bewertung muss in regelmaBigen Abstédnden durch-
geflihrt werden und hat auf die Sichtweise eines interes-
sierten, kaufbereiten Investors abzustellen. In der Praxis
ist in der Regel auf entsprechend erfahrene Immobilien-
gutachter zuriickzugreifen. Die periodische Wertveran-
derung wird in der Gewinn- und Verlustrechnung als
separater Posten, jedoch innerhalb des betrieblichen Be-
reichs gezeigt.

10  Vgl. IAS 40 ,Investment Properties®.
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Wird auf die Neubewertung verzichtet, ist der Verkehrs-
wert der gehaltenen Renditeliegenschaften in jedem Fall
im Anhang anzugeben.

2.4 Bilanzierung von Leasingverhéltnissen'!
Leasingverhaltnisse lassen sich unterteilen in

e Operating Leasing-Vertrage, die wirtschaftlich als
Mietverhaltnisse zu klassifizieren sind;

e Financial Leasing-Vertrége, die wirtschaftlich einen
Finanzkauf darstellen.

Diese Einteilung liegt nicht nur dem HGB und dem deut-
schen Steuerrecht (Leasingerlasse) zu Grunde, sondern
gilt auch nach IAS. Gleichwohl sind unterschiedliche Kri-
terien der Zuordnung zu beachten.

Die Unterscheidung besitzt erhebliche Auswirkungen auf
Bilanzstruktur und Ergebnis. Lediglich bei einem Opera-
ting Lease wird das durch ein Mietverhaltnis gewiinschte
finanzielle Ergebnis erreicht, indem der betreffende Ver-
mogenswert beim Leasingnehmer (Mieter) nicht zu bilan-
zieren ist, sondern lediglich zu Mietaufwendungen fihrt.
Bei einem Financial Lease ist der betreffende Vermo-
genswert hingegen beim Leasingnehmer zu aktivieren;
der Barwert der zukiinftigen Leasingzahlungen ist zu pas-
sivieren. Das Bilanzbild dndert sich somit grundlegend.
Die Mietzahlungen werden in der Gewinn- und Verlust-
rechnung durch Abschreibungen und Zinsaufwand er-
setzt.

Nach den International Accounting Standards ist ein
Leasingverhaltnis dann als Financial Lease zu klassifizie-
ren, wenn eine der nachfolgenden Bedingungen erfiillt ist:

e am Ende der Leasinglaufzeit erfolgt ein automati-
scher Eigentumsiibergang des Leasinggegenstandes
auf den Mieter;

e am Ende der Leasinglaufzeit besteht eine giinstige
Kaufoption (Bargain Purchase Option);

e die Leasinglaufzeit umfasst einen wesentlichen Teil
der wirtschaftlichen Nutzungsdauer des Leasing-
gutes;

e der Barwert der Leasingzahlungen umfasst praktisch
den gesamten Verkehrswert des Leasinggutes zu Be-
ginn oder liegt gar dariber;

e das Leasinggut ist an die Bedirfnisse des Leasing-
nehmers angepasst und kann nur von diesem ohne
wesentliche Verédnderungen genutzt werden (Spezial-
leasing).

Der Hintergrund dieser Kriterien wird am ehesten vom
Standpunkt des Vermieters aus verstandlich: Ist eine der
Bedingungen erfiillt, wird dieser den Vertrag in aller Regel
nur dann anbieten, wenn die wahrend der Vertragslauf-

zeit geleisteten Zahlungen die anfangliche Investition
weitgehend vollstandig amortisieren. Das wirtschaftliche
Risiko liegt somit nicht mehr beim rechtlichen Eigen-
timer, sondern Uber die Bindung an den Vertrag beim
Mieter.

2.5 AuBerplanméaBige Abschreibungen
(Impairment)'?

Eine auBerplanmaBige Abschreibung auf Anlagevermo-
gen ist in der internationalen Rechnungslegung insbe-
sondere dann erforderlich, wenn der Barwert der einem
Vermdgenswert zuzuordnenden zukiinftigen Ertragsstro-
me (nach Abzug von Kosten) unter dessen Buchwert ge-
sunken ist.

Dabei gilt nach IAS die folgende Systematik:

e Eine Abwertung ist dann erforderlich, wenn der ,er-
zielbare Betrag“ unter dem Buchwert eines Anlage-
gutes liegt.

e Als Buchwert gelten die fortgefiihrten, um Abschrei-
bungen geminderten Anschaffungs- oder Herstel-
lungskosten.

e Als ,erzielbarer Betrag® wird der hohere Wert aus
Verkauf (nach Berticksichtigung von Kosten des Ver-
kaufs, also NettoverdauBerungserlds) und ,Value in
Use“ angesehen.

e Der ,Value in Use“ ist der Nutzwert, den das Anlage-
gut aus Sicht des Unternehmens hat. Er bestimmt
sich durch Abzinsung der zukiinftig erwarteten Zah-
lungsflisse aus der Nutzung des Anlagegutes (Bar-
wert).

Der Marktwert eines Vermdgenswerts bei Verkauf (bzw.
gesunkene Wiederbeschaffungskosten) ist somit fiir eine
auBerplanmaBige Abschreibung irrelevant, sofern ein
Unternehmen (ber vorteilhafte Nutzungsmaoglichkeiten
verfiigt. Grundlage fiir eine solche Bewertung sind ent-
sprechende Planungsrechnungen des Managements.
Hierbei ergeben sich erhebliche Gestaltungsspielrdume.

Dieselbe grundsétzliche Logik des Impairment ist auch
auf immaterielle Werte wie z. B. Goodwill anzuwenden.

11 Vgl. IAS 17 ,Leases".
12 Vgl. IAS 36 ,Impairment of Assets“.



3. Umlaufvermogen
3.1 Vorratsvermégen'3

3.1.1 Anschaffungs- und Herstellungskosten

Bei der Bestimmung der Anschaffungs- und Herstellungs-
kosten des Vorratsvermogens besteht eine groBe Ahn-
lichkeit zu den Regelungen zum Sachanlagevermdgen.
Anzusetzen sind nach IAS die produktionsbedingten
Vollkosten, d. h. alle Kosten, die Erwerb oder Herstellung
mit vertretbarem Aufwand direkt zugerechnet werden
kénnen.

Im Bereich der Anschaffungskosten umfasst dies insbe-
sondere die folgenden Bestandteile:

o Kaufpreis,
e Eingangsfrachten,
e Transportversicherungen,

e Importzdlle und Steuern, sofern kein Anspruch auf
Erstattung besteht.

Preisnachldsse, Boni und Skonti sind abzusetzen. Eine
Umlage von Gemeinkosten ist bei direkter Zurechenbar-
keit moglich, dirfte aber eher im Bereich der Herstel-
lungskosten anzutreffen sein. Auch geleistete Anzahlun-
gen auf Vorrate sind zu aktivieren.

Herstellungskosten in der internationalen Rechnungsle-
gung bestehen regelméaBig aus:

e Materialaufwand,

e Personalaufwand,

e Direkt zurechenbare Materialgemeinkosten,
e Direkt zurechenbare Personalgemeinkosten,
e Sondereinzelkosten der Fertigung.

Das im HGB vorgesehene Wahlrecht eines Ansatzes zu
Vollkosten oder Teilkosten besteht nicht. Verwaltungs-
gemeinkosten sind stets dann zu aktivieren, wenn sie
sich dem Produktionsprozess mit vertretbarem Aufwand
zurechnen lassen. MaBstab fiir die Zurechnung ist ein ra-
tional zu wahlender Zuteilungsschlissel, der das Verhalt-
nis der Kostenverursachung im Sinne von Kostentreibern
beriicksichtigt.

Bei der Umlage von Gemeinkosten ist von einer Normal-
auslastung auszugehen. Diese ist definiert als das durch-
schnittliche Ausbringungsvolumen lber mehrere Perio-
den, wobei Produktionsunterbrechungen auf Grund not-
wendiger Wartungs- und InstandhaltungsmaBnahmen zu
beriicksichtigen sind. Bei Unterauslastung fallen nicht
aktivierbare Gemeinkosten an, bei Produktion lGber dem
Durchschnitt ist der Gemeinkostenzuschlag allerdings
anzupassen. Die Standardkostenmethode ist weit ver-
breitet.

sTEUERRECHT 1IN

Vertriebskosten diirfen nicht aktiviert werden.

Lagerkosten sind dann zu aktivieren, wenn sie vor oder
wahrend des Produktionsprozesses anfallen. Nach Ab-
schluss der Produktion stellen sie nicht aktivierbare Ver-
triebskosten dar.

Exzessiver Materialverbrauch sowie Kosten fiir Fehlar-
beiten sind nicht aktivierbar.

Fremdwdhrungsverluste diirfen nur dann aktiviert wer-
den, wenn keine Kurssicherungsmdoglichkeit bestanden
hat.

Im Bereich der IAS besteht ein Wahlrecht flir den Ansatz
von Zinsen, sofern die Herstellung der Vorrate eine lan-
gere Zeit in Anspruch nimmt. Die aufwandswirksame Be-
handlung ist dabei Benchmark Treatment, die Aktivierung
ist Alternative Treatment. Die Herstellung der Vorrate
muss jedoch zwingend einen lédngeren Zeitraum beno-
tigen (sog. Qualifying Assets), reine Verzdgerungen der
Herstellung z. B. auf Grund fehlender Rohstoffe reichen
hierzu nicht aus.

3.1.2 Folgebewertung

Fiir Vorrate, die keine hohe Homogenitat aufweisen oder
die speziell fiir einzelne Projekte angeschafft oder her-
gestellt werden, ist nach IAS eine Einzelbewertung er-
forderlich.

Sind die Gegenstdnde des Vorratsvermdgens unterein-
ander austauschbar, sind alternativ zur Einzelbewertung
nach IAS die folgenden Verfahren méglich:

e  First-infirst-out (Fifo) und die Methode des gewoge-
nen Durchschnitts als wiinschenswertes Benchmark
Treatment,

e Last-in-first-out (Lifo) als Alternative Treatment (vor-
aussichtich ab 2004 nicht mehr zul3ssig).

Sofern sich hieraus keine wesentlichen Abweichungen
zum tatsachlichen Vorratswert ergeben, ist fiir die be-
treffenden Bereiche des Vorratsvermégens auch die in
manchen Branchen weit verbreitete Festwertmethode
anwendbar.

Im Vergleich zum deutschen Handels- und Steuerrecht
sind die Moglichkeiten zur Abwertung von Vorratsver-
mogen im internationalen Recht erheblich eingeschrankt.
Generell gilt der Grundsatz vom ,lower of cost or mar-
ket“, d. h., es ist der niedrigere Wert aus Anschaffungs-/
Herstellungskosten und Marktwert anzusetzen.

Fiir die Bestimmung des Marktwerts ist nach IAS zwin-
gend auf den Absatzmarkt abzustellen. Fiir Roh-, Hilfs-
und Betriebsstoffe sowie unfertige Leistungen bedeutet
dies, dass zu priifen ist, ob nach Verarbeitung durch das
Unternehmen ein Verkauf der Endprodukte zu einem

13 Vgl. IAS 2 ,Inventories®.
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Verlust fihrt. Ist dies nicht der Fall, hat eine Abwertung
auch dann zu unterbleiben, wenn die Einkaufspreise die-
ser Materialien auf dem Beschaffungsmarkt mittlerweile
gesunken sind. Durch diese Regelung soll verhindert
werden, dass aufgrund der in Folgeperioden auftretenden
Umkehreffekte eine in einem Jahr vorgenommene Ab-
wertung zu einem in der Zukunft erhéhten Gewinn flhrt.

Ist kein profitabler Verkauf der Endprodukte méglich, hat
eine Abwertung der Einsatzstoffe zu erfolgen. Fir diesen
Fall kann dann auf einen eventuell gesunkenen Beschaf-
fungspreis als Indikator fiir den neuen Wert der Einsatz-
stoffe zuriickgegriffen werden. Pauschale Abwertungen
sind generell unzuldssig.

Bei Wegfall der Griinde fiir die Abwertung hat eine Wert-
aufholung zu erfolgen.

3.2 Auftragsbezogene Fertigung'

Fiir die Bewertung auftragsbezogener Fertigungsauftrage
stellt die Rechnungslegung zwei Methoden zur Verfi-

gung:

Completed-Contract- Percentage-of-Completion-
Methode (CCM) Methode (PoC)

e Aktivierung des unfertigen
Auftrags zu den Her-
stellungskosten

e Aktivierung des unfertigen
Auftrags zu Verkaufs-
preisen als Vorratsver-

mogen
e Gewinn- und Umsatzreali- e Anteilige Umsatz- und Ge-
sierung nach Abschluss des  winnrealisierung je nach
Gesamtprojektes Projektfortschritt

e Folge: Hohe Schwankungen e Im Ergebnis relativ kon-
in Umsatz und Gewinn stanter Umsatz- und Ge-
winnausweis

o HGB/Steuerbilanz e |AS

Aus Sicht der auf geringen Gewinnausweis ausgelegten
deutschen Rechnungslegung erfolgt die Bewertung un-
fertiger Leistungen stets zu den Herstellungskosten. In
der Gewinn- und Verlustrechnung werden die ange-
fallenen Kosten durch eine entsprechende Bestandser-
héhung kompensiert. Wahrend der oftmals langen Zeit
der Leistungserbringung kommt es daher zu keinem Um-
satz- und Ergebnisausweis. Zum Zeitpunkt des Projekt-
abschlusses féllt der gesamte Gewinn und Umsatz an
(Completed-Contract-Methode).

Aus Sicht der auf eine periodengerechte Gewinnermitt-
lung ausgerichteten internationalen Rechnungslegung ist
dem wahrend der Leistungszeit erzielten Fortschritt in
der Leistungserbringung Rechnung zu tragen. Die in den
einzelnen Perioden erdienten Umsatz- und Ergebnisan-
teile werden daher im Rahmen einer Teilgewinnrealisie-
rung vorweggenommen (Percentage-of-Completion-Me-
thode).

Die Anwendung der Percentage-of-Completion-Methode
ist nur dann anwendbar, wenn ein hinreichend verlass-
liches Projektcontrolling vorhanden ist. Zwischen Vor-,
Zwischen- und Nachkalkulation dirfen sich keine we-
sentlichen Unterschiede ergeben; der gegenwartige Pro-
jektstand muss sich stets verldsslich bemessen lassen.
Die wahrend der Projektlaufzeit erfolgte anteilige Um-
satz- und Gewinnrealisierung ware sonst unzutreffend.

3.3 Forderungen

Forderungen sind nach IAS grundsétzlich mit dem Nenn-
wert anzusetzen. Hiervon bestehen jedoch eine Reihe von
Ausnahmen.

Forderungen in Fremdwahrung sind mit dem Kurs am je-
weiligen Bilanzstichtag umzurechnen. Wertédnderungen
sind im Finanzergebnis der betreffenden Periode zu er-
fassen. Je nach Kursentwicklung kann es so auch zu einer
Aufwertung einer Forderung und zum Ausweis unreali-
sierter Gewinne kommen.

Fir Forderungen, deren Einbringlichkeit zweifelhaft ist,
sind Einzelwertberichtigungen zu bilden. Dabei ist auf
den voraussichtlich zu erwartenden Zahlungseingang
abzuwerten. Die Bildung einer darliber hinausgehenden
stillen Reserve ist nicht zuldssig.

Bei einer groBen Anzahl an Forderungen scheidet eine
individuelle Bewertung der einzelnen Positionen aus. In
diesem Fall kénnen auf der Basis von Vergangenheits-
erfahrungen pauschalierte Einzelwertberichtigungen ge-
bildet werden. Dabei wird in der Regel ein Prozentsatz der
Forderungen oder Umséatze gewahlt. Die Hohe ist jedoch
durch entsprechende Nachweise zu belegen; eine pau-
schale Wertberichtigung ist unzulassig.

Fallt der Grund fir die Abwertung einer Forderung nach-
tréglich weg, ist nach IAS zwingend eine Aufwertung vor-
zunehmen.

Langfristige Forderungen, die nicht zu Marktkonditionen
verzinslich sind, sind auf ihren Barwert im Entstehungs-
zeitpunkt abzuzinsen. Als Korrekturposten kommen hier
in der Regel die Umsatzerldse in Betracht. Die Aufzinsung
erfolgt Uber die Laufzeit und erhéht das Finanzergebnis.
Als langfristig werden alle Forderungen mit einer Ur-
sprungslaufzeit liber einem Jahr bezeichnet. Falls die aus
einer Abzinsung resultierenden Betrdge erheblich sind,
kann auch bei Forderungen mit kiirzerer Laufzeit eine
Abzinsung angezeigt sein.

3.4 Liquide Mittel'®

Liquide Mittel werden nach IAS als ,cash and cash equi-
valents® (,Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalen-

14 Vgl. IAS 11 ,Construction Contracts®.
15  Vgl. IAS 7 ,Cash Flow Statements*.



te“) bezeichnet. Deren Definition fiir Zwecke der Bilanz-
gliederung deckt sich dabei mit dem Begriff laut Cash-
flow-Rechnung, so dass ein direkter Abgleich mdglich
sein sollte.

Der Begriff der ,,Zahlungsmitteldquivalente® deutet bereits
darauf hin, dass es sich hierbei nicht nur um Zahlungs-
mittel im herkdmmlichen Sinn handeln kann, sondern auch
vergleichbare Vermogenswerte hinzuzurechnen sind.

Abgrenzungskriterium der internationalen Standards ist
dabei nicht die Anlageform als solche, sondern deren
Fristigkeit. Den liquiden Mitteln zuzurechnen sind somit

e alle Bestandteile der Positionen Bank, Kasse und
Wertpapiere

e mit einer Restlaufzeit zum Erwerbszeitpunkt von
nicht mehr als drei Monaten.

Durch die Bezugnahme auf den Erwerbszeitpunkt kommt
es im Zeitverlauf zu keinen fristbedingten Umgliede-
rungen zwischen den liquiden Mitteln und anderen Posi-
tionen der Bilanz.

Der Hintergrund der Fristigkeitsregelung ist in den sich
aus langeren Laufzeiten ergebenden Risiken fiir den Wert
der ausgewiesenen finanziellen Vermdégenswerte zu se-
hen. Sowohl bei Fremdkapitalpapieren wie auch bei fest
angelegten Bargeldbestinden kénnen sich aus einer An-
derung des Zinsniveaus Wertschwankungen ergeben.
Nach dem Motto ,profit is opinion, cash is fact® streben
die internationalen Standards danach, zumindest im Be-
reich der liquiden Mittel mdglichst keine Bewertungs-
spielrdume aufkommen zu lassen. Die Bewertung erfolgt
somit stets zum gegenwartigen Marktwert.

Die Hinzurechnung von Aktien zu den liquiden Mitteln
scheidet aus, da diese grundsatzlich keine vorgegebene
Restlaufzeit aufweisen. Fremdkapitalpapiere (Anleihen)
sind dann liquide Mittel, wenn sie binnen drei Monaten
nach ihrem Erwerb durch den Schuldner zur Rickzahlung
kommen. Guthaben auf Bankkonten geh&ren zu den liqui-
den Mitteln, sofern sie binnen drei Monaten nach Anlage
féllig sind. In der Regel werden auch Geldmarktfonds den
liquiden Mitteln zugerechnet. Der Kassenbestand eines
Unternehmens ist stets den liquiden Mitteln zuzurech-
nen.

Teilweise strittig ist, wie mit kurzfristigen Bankverbind-
lichkeiten umgegangen werden soll. Vereinzelt werden
diese gegen die liquiden Mittel saldiert, teilweise ist ein
Bruttoausweis zu beobachten. Eine Saldierung ist insbe-
sondere dann angezeigt, wenn die Verbindlichkeiten fes-
te Bestandteile der unternehmerischen Liquiditatsdispo-
sition sind, eine Aufrechnung rechtlich moglich wére und
haufige Schwankungen zwischen positivem und negati-
vem Saldo zu beobachten sind.

sTEUERRECHT 1IN

3.5 Wertpapiere und Derivate'®

3.5.1 Klassifikation von Wertpapieren
Ausgangspunkt aller Vorgaben zu Bilanzierung, Bewer-
tung und Offenlegung von Wertpapieren nach internatio-
nalen Standards ist die Einteilung der Papiere in drei
groBe Gruppen. MaBgeblich ist dabei zunachst alleine der
Zweck, fir den die betreffenden Papiere gehalten wer-
den:

e Trading Securities,
e Available-for-sale-Securities (Afs-Securities),
e Held-to-maturity-Securities (Htm-Securities).

Als Trading Securities werden solche Papiere bezeichnet,
die gehalten werden, um durch laufende Kaufe und Ver-
kaufe spekulative Gewinne zu erzielen. Inhaltlich kénnen
sich hierunter sowohl Aktien wie auch Fremdkapitalpa-
piere (Anleihen) befinden.

In der Praxis finden sich Trading Securities insbesondere
beim Eigenhandel von Banken. Industrieunternehmen
bilden diese Kategorie in den meisten Fallen nicht oder
nur sehr begrenzt, da man nicht zum Ausdruck bringen
mochte, mit lberschiissigen liquiden Mitteln auBerhalb
der eigenen Kernkompetenzen am Kapitalmarkt zu spe-
kulieren.

Mit einer in der Regel langfristigen Perspektive werden
Held-to-maturity-Securities erworben. Bei diesen ist be-
absichtigt, sie in jedem Fall bis zu deren Falligkeitsdatum
zu halten. Dies kann zwar auch kurzfristig binnen weniger
Monate liegen, dirfte in der Regel aber langfristiger sein.
Bei diesen Papieren kann es sich nur um Fremdkapital-
papiere (Anleihen etc.) handeln, da nur bei diesen eine
Falligkeit vorgegeben ist. Aktien fallen nicht in diese Ka-
tegorie.

Neben dem reinen Willen zum dauerhaften Halten muss
ein Unternehmen hier hinsichtlich der Liquiditdtsplanung
nachweisen, dass ein Verkauf auch nicht erforderlich
wird. Je langer die Haltedauern werden, umso schwieriger
ist dieser Nachweis. Diese Kategorie findet sich in der
Praxis relativ selten.

Die groBte praktische Relevanz besitzen Available-for-
sale-Securities. Darunter werden all jene Wertpapiere
verstanden, die keiner der vorstehenden Kategorien zu-
zuordnen sind. Zweck des Erwerbs und Haltens ist daher
eine im Vergleich zum bloBen Bankguthaben rentablere
Geldanlage, allerdings ohne spekulative Absicht. Die Ver-

16 Vgl. IAS 32 ,Financial Instruments: Disclosure and Presentation” sowie
IAS 39 ,Financial Instruments: Recognition and Measurement®. Ferner
vgl. auch z.B. Barth/Porlein, Rechnungslegung fiir derivative Instru-
mente und Sicherungsgeschafte nach SFAS 133 im Uberblick, FB Bei-
lage 1/2000 S. 16-23; Gebhardt/Naumann, Grundzlge der Bilanzie-
rung von Financial Instruments und von Absicherungszusammenhéangen
nach IAS 39, DB 1999 S. 1461-1469; Scharpf, Bilanzierung von Fi-
nancial Instruments nach IAS (I)-(IV), FB 2000 S. 125-137, 208-217,
284-292 und 372-381.
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auBerung wird erfolgen, sobald frische Liquiditat bendotigt
wird. Inhaltlich kénnen sich hierunter sowohl Aktien als
auch Fremdkapitalpapiere befinden.

Aktien, die nicht den Trading Securities zugerechnet wer-
den, sind immer Available-for-sale-Securities.

3.5.2 Bewertung von Wertpapieren

Wertpapiere, die der Kategorie der Trading Securities zu-
zuordnen sind, werden nach IAS mit ihrem jeweiligen
Marktwert zum Stichtag bilanziert. In der Regel dirfte
dies der Borsenkurs sein; bei nicht notierten Papieren
ist ber Unternehmensbewertungen ein entsprechender
Wert zu ermitteln. Ist dies nicht mdglich, kann auf die
historischen Anschaffungskosten zurlickgegriffen wer-
den. Dies ist bei vielen Beteiligungsgesellschaften zu
beobachten. Der Wertansatz kann auch tber den histori-
schen Anschaffungskosten liegen. Wertanderungen (Ge-
winne und Verluste) sind in der laufenden Periode im
Ergebnis zu erfassen. Dies gilt auch fiir Zinsen und Divi-
denden, die auf diese Papiere bezahlt werden.

Bis zur Falligkeit gehaltene Wertpapiere sind nicht zu
Marktwerten, sondern zu ,Amortized Cost“ zu bilanzie-
ren. Wurde eine Anleihe zum Nominalwert erworben,
entsprechen die Amortized Cost den Anschaffungskos-
ten. Zinsniveaubedingte Schwankungen des Anleihewerts
wahrend der Laufzeit werden in der Bilanzierung nicht
beriicksichtigt. In der Regel werden Anleihen mit einem
Auf- oder Abgeld erworben, da deren Nominalzinssatz im
Kaufzeitpunkt nicht dem Marktzinssatz entspricht. Die so
entstehende Mehr- oder Minderverzinsung wird dadurch
periodengerecht verteilt, dass das entsprechende Agio
oder Disagio auf den Nominalwert lber die Laufzeit der
Anleihe amortisiert wird. Ebenfalls ins Periodenergebnis
flieBen laufende Zinszahlungen ein, die vom Anleihe-
schuldner getatigt werden.

Auch die in der Praxis wichtige Gruppe der Available-for-
sale-Securities wird zum Marktwert am jeweiligen Stich-
tag bilanziert. In der Regel dirfte dies der Borsenkurs
sein; bei nicht notierten Papieren ist lber Unterneh-
mensbewertungen ein entsprechender Wert zu ermitteln.
Ist dies nicht moglich, kann auf die historischen An-
schaffungskosten zuriickgegriffen werden. Nach IAS be-
steht ein Wahlrecht, Wertdnderungen zunéchst erfolgs-
neutral zu behandeln oder sie sofort im Ergebnis der
jeweiligen Periode aufzunehmen. Das Wahlrecht ist fiir
alle Available-for-Sale-Wertpapiere einheitlich und stetig
auszuliben. Eine Bevorzugung einer der beiden Methoden
im Sinne eines Benchmark bzw. Alternative Treatment
besteht nicht, jedoch soll die erfolgswirksame Bewertung
in der Zukunft wegfallen. Erfolgt zunachst eine erfolgs-
neutrale Bildung von stillen Reserven oder stillen Lasten
im Eigenkapital, sind die betreffenden Betrége bei Ver-
auBerung der Wertpapiere zu realisieren. Der Totalgewinn
ist somit gleich.

Derivate sind aus Sicht der internationalen Standards als
Trading Securities zu behandeln. Die Bewertung hat so-
mit zum Marktpreis zum jeweiligen Stichtag zu erfolgen.
Wertanderungen sind unmittelbar erfolgswirksam. Wurde
ein Derivat aus Sicherungsabsicht erworben und ist das
Grundgeschéft ebenfalls erfolgswirksam zu Marktwerten
zu bewerten (z. B. Forderungen in Fremdwahrung, Trading
Securities), ergibt sich ein automatischer Wertausgleich
beider Positionen iber die G&V. Die Sonderregelungen
fir Hedge-Accounting (Bilanzierung von Sicherungsge-
schéaften) spielen dann eine Rolle, wenn es zwischen
Grund- und Sicherungsgeschéft zu einem Auseinander-
laufen der wirtschaftlichen Sicherungsabsicht und der
bilanziellen Abbildung kommt und die strengen Anforde-
rungen des Hedge-Accounting nach IAS erfiillt sind. Dann
kann die Bildung einer geschlossenen Position erfolgen.

4. Eigenkapital, Rickstellungen und
Verbindlichkeiten

4.1 Abgrenzungen
Von der Bezeichnung her wird unterschieden zwischen
e Liabilities (Verbindlichkeiten),

e Provisions (Rickstellungen). Diese zeichnen sich
durch eine ungewisse Hohe oder einen ungewissen
Zahlungszeitpunkt aus (IAS 37.10).

Provisions werden dabei als Unterkategorie der Liabilities
angesehen. IAS 37.7 bringt dies explizit zum Ausdruck:
»This standard defines provisions as liabilities of un-
certain timing or amount®.

Die entscheidende Voraussetzung fiir das Vorliegen einer
Liability ist die Erfillung der Kriterien der Passivierbarkeit
des Framework:

e Esbesteht eine zukiinftige wirtschaftliche Belastung,
e die messbar, bewertbar und identifizierbar ist,

e die unter der Kontrolle des Bilanzierenden steht (d. h.
von diesem zu erfiillen ist),

e die auf einem Ereignis aus der Vergangenheit beruht.

Fir die Abgrenzung zwischen Verbindlichkeiten und
Rickstellungen kommt es somit darauf an, ob Hdéhe
oder Zahlungszeitpunkt nur durch Schatzungen bestimmt
werden kdnnen.

Dariiber hinaus wird oftmals noch zwischen Verbindlich-
keiten im engeren Sinne und sog. Accruals (Abgren-
zungen) unterschieden. Wie die Riickstellungen sind auch
die Accruals in H6he und Zahlungszeitpunkt nicht exakt
bestimmbar. Im Vergleich mit Riickstellungen besteht je-
doch hinsichtlich Betrag und Zahlungszeitpunkt eine er-
hohte Sicherheit (IAS 37.11): ,Although it is sometimes
necessary to estimate the amount or timing of accruals,



the uncertainty is generally much less than for provi-
sions.”

Weiterer Anwendungsspielraum besteht im Bereich des
Ausweises. So wird die Passivseite der Bilanz nach inter-
nationalen Standards in der Regel nach der Fristigkeit der
einzelnen Positionen gegliedert; eine Unterscheidung in
Riickstellungen und Verbindlichkeiten wird nicht getrof-
fen.

Riickstellungen und Verbindlichkeiten werden daher oft-
mals zusammengefasst, daflr aber hinsichtlich ihrer
Ursache aussagekraftig gegliedert (z. B. Riickstellungen
und Verbindlichkeiten aus dem Personalbereich, beste-
hend aus Urlaubsriickstellung und den Verbindlichkeiten
Sozialversicherung).

4.2 Eigenkapitalspiegel

4.2.1 Ausstehende Einlagen

Nach IAS sind ausstehende Einlagen in jedem Fall vom
Eigenkapital abzusetzen. Ein Ausweis auf der Aktivseite
scheidet aus, da die allgemeinen Kriterien der Akti-
vierungsfahigkeit des Framework nicht erfillt sind: die
zukinftigen Einzahlungen des Gesellschafters stellen
keinen ,wirtschaftlichen Nutzen“ dar, sondern beriihren
erfolgsneutral nur die Gesellschaftersphdre. Es fehlt
somit an dem allen Aktivposten grundsatzlich eigenen
Potenzial fur zukiinftige Ertrége.

In welcher Form die Verrechnung mit dem Eigenkapital zu
geschehen hat, ist nach IAS nicht explizit geregelt. Daher
diirfte sowohl ein offener Ausweis als auch eine Saldie-
rung gegen die entsprechenden Positionen des Kapitals
(gezeichnetes Kapital /Stammkapital in Hohe des Nenn-
betrags des Kapitals bzw. Kapitalriicklage fiir den Rest) in
Frage kommen.

4.2.2 Eigene Anteile

Wirtschaftlich betrachtet stellen eigene Anteile eine den
ausstehenden Einlagen recht nahe stehende Position dar;
der einzige Unterschied besteht darin, dass eine zukiinf-
tige Zahlung durch den Anteilseigner an das Unterneh-
men freiwillig erfolgt (Wiederverkauf der eigenen Anteile)
und nicht durch Einforderung der ausstehenden Einlagen
auch zwangsweise erfolgen kann.

Nach IAS sind auch eigene Anteile daher nicht auf der
Aktivseite auszuweisen, sondern mit dem Eigenkapital zu
verrechnen. Dies unterscheidet sich klar von der Re-
gelung in § 265 Abs. 3 Satz 2 HGB, wonach eigene An-
teile im Umlaufvermdgen auszuweisen sind (mit Bildung
einer Ricklage fir eigene Anteile).

Der Ausweis erfolgt offen, d.h. der Eigenkapitalspiegel
und die Eigenkapitalgliederung in der Bilanz werden um
die Position ,,eigene Anteile“ erganzt.
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Werden erworbene eigene Anteile eingezogen, erfolgt
eine direkte Verrechnung mit dem Eigenkapital.

Die Bewertung eigener Anteile erfolgt immer mit dem
zum Zeitpunkt des Erwerbs giiltigen Wert. Ein danach er-
folgter Wertverlust hat keine Auswirkungen mehr auf das
Ergebnis oder den vom Eigenkapital abzusetzenden Be-
trag.

Erfolgt ein spaterer Wiederverkauf zu einem anderen
Wert als der urspriingliche Kauf, sind die entstehenden
Mehr- oder Mindererlése direkt mit der Kapitalriicklage
zu verrechnen.

4.3 Pensionsriickstellungen

Die unterschiedliche Bewertung von Pensionsriickstel-
lungen zwischen HGB und internationaler Rechnungs-
legung ist in vielen Fillen eine der wesentlichsten Uber-
leitungspositionen bei der Umstellung eines Abschlusses
auf internationale Standards.

Hierfir ist eine Vielzahl von Bewertungsunterschieden
verantwortlich:

e Im HGB besteht eine Passivierungspflicht fiir Pen-
sionszusagen nur fiir solche Rickstellungen, die nach
dem 1. Januar 1987 gegeben wurden. Im internatio-
nalen Recht sind séamtliche Zusagen (auch sog. ,Alt-
zusagen®) zuriickzustellen.

e Im deutschen Recht kommt das steuerliche Teilwert-
verfahren (Gleichverteilungsverfahren) zum Einsatz.
Nach IAS wird mit dem Anwartschaftsbarwertver-
fahren gerechnet. Als Auswirkungen ergeben sich
eine unterschiedliche Verteilung des Pensionsauf-
wands auf einzelne Perioden und ein anderer Zins-
aufwand.

e Im HGB besteht ein Wahlrecht hinsichtlich der Be-
rlicksichtigung zukiinftiger Veranderungen im Lohn-/
Gehalts- und Rentenniveau. Nach IAS sind hier zwin-
gend Annahmen zu treffen und in die Berechnung mit
einzubeziehen. Die Annahmen sind im Anhang offen
zu legen.

e Das HGB lasst einen ZinsfuB zur Abzinsung der zu-
kiinftigen Verpflichtungen von 3 bis 6 % zu. Nach in-
ternationalen Standards hat sich ein Unternehmen
stichtagsbezogen an der Verzinsung von Industrie-
anleihen zu orientieren. Der Abzinsungsfaktor wird
somit laufend aktualisiert vom Kapitalmarkt vorge-
geben.

e Ergeben sich in der Berechnung der Riickstellungen
Anderungen aufgrund veranderter Annahmen (andere
Sterblichkeit) oder veranderter Zusagen (nachtrag-
liche Erhéhung), sind diese nach HGB sofort ergeb-

Weiter auf Seite 282
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niswirksam zu berlcksichtigen. Es kommt somit zu
einem Sprung der Pensionsverpflichtung. Nach inter-
nationalen Standards werden solche Anpassungen in
der Regel Uber die Restdienstzeit der betreffenden
Pensionsberechtigten verteilt.

Im Ergebnis dieser Unterschiede sind Pensionsriickstel-
lungen nach internationalen Standards in der Regel héher
als nach HGB. Empirische Untersuchungen ermitteln hier
regelméaBig Aufschlage von 10—-30 %, wobei im Einzelfall
ein génzlich anderes Bild vorliegen kann.

4.4 Sonstige Riickstellungen

Grundsatzlich sind Riickstellungen im internationalen
Recht nur fir Verpflichtungen gegeniber Dritten moglich.
Aufwandsriickstellungen gibt es nicht.

Nach IAS ist eine Riickstellung verpflichtend fir solche
Sachverhalte zu bilden, deren Eintritt ,,probable® (wahr-
scheinlich) ist. Nach herrschender Meinung ist dies dann
der Fall, wenn eine wirtschaftliche Belastung mit einer
Wahrscheinlichkeit von mehr als 50 % eintreten wird.

Liegt ein Risiko unter dieser Schwelle, so darf keine
Rickstellung gebildet werden. Ein Wahlrecht besteht
nicht.

Die vom deutschen Vorsichtsprinzip getriebene Gberma-
Bige Bildung von Riickstellungen wird von den IAS explizit
abgelehnt, da der Abschluss dann nicht mehr ,neutral®
erstellt worden ist: ,the exercise of prudence does not
allow, for example, the creation of hidden reserves or ex-
cessive provisions, the deliberate understatement of as-
sets or income, or the deliberate overstatement of liabi-
lities or expenses, because the financial statements
would not be neutral“ (Framework para. 37).

Risiken nicht tGber 50 %, die jedoch noch zumindest eine
realistische Chance des Eintritts haben, sind offen zu le-
gen.

Bei einer Vielzahl von Einzelpositionen ist die Unsicher-
heit iber die Hohe nach IAS (ber die Berechnung eines
Erwartungswerts zu l6sen.

Sofern es sich um einzelne Riickstellungsfélle handelt, ist
das Vorgehen detailliert vorgegeben und hangt von den
Wahrscheinlichkeiten der moglichen Szenarien ab:

e Liegen mehrere mogliche Werte vor, die lber eine
unterschiedliche Eintrittswahrscheinlichkeit verfi-
gen, ist nach IAS der wahrscheinlichste Wert fir die
Rickstellung zu wahlen.

e Verfligen die méglichen Werte Uber eine identische
Eintrittswahrscheinlichkeit, ist nach IAS der mittlere
Betrag zu wéhlen.

Sofern die erforderlichen Betrdge (berhaupt nicht
schatzbar sind, darf gar keine Riickstellung gebildet wer-
den. Der Sachverhalt ist dann jedoch ausfiihrlich im An-
hang zu erldutern (Eventualverbindlichkeit).

Langfristige Riickstellungen sind nach IAS zwingend ab-
zuzinsen. Dies gilt z. B. fiir Garantieleistungen, die l&dnger
als ein Jahr nach Abschlussstichtag zu erbringen sind. Die
Aufzinsung langfristiger Riickstellungen ist Zinsaufwand.

4.5 Bilanzierung und Bewertung von
Verbindlichkeiten

Verbindlichkeiten sind grundsatzlich zum Riickzahlungs-
betrag zu bilanzieren.

Wurde ein Darlehen mit einem Disagio aufgenommen, so
ist dieses zeitanteilig tUber die Laufzeit des Darlehens
aufzulésen. Ein aktivischer Ausweis des Disagios schei-
det jedoch aus, vielmehr ist der jeweilige Restbetrag
gegen den Rickzahlungsbetrag der Verbindlichkeit zu
saldieren.

In Verbindung mit einem Darlehen stehende Einmalkos-
ten sind zu aktivieren und {iber die Laufzeit der Verbind-
lichkeit aufwandswirksam zu vereinnahmen.

Verbindlichkeiten in Fremdwéhrung werden mit dem je-
weiligen Kurs zum Bilanzstichtag bewertet. Die Wert-
anderung flieBt in das laufende Ergebnis mit ein. Je nach
Kursentwicklung kann es so auch zu einer Abwertung der
Verbindlichkeit und zum Ausweis unrealisierter Gewinne
kommen.

Langfristige Verbindlichkeiten, die nicht zu Marktkondi-
tionen verzinslich sind und aus dem Erwerb von Anlage-
vermdgen resultieren, sind auf ihren Barwert am Entste-
hungsstichtag abzuzinsen. Als Gegenposten kommt das
erworbene Anlagevermdgen in Betracht. Die Aufzinsung
der Verbindlichkeit iiber ihre Laufzeit auf den Riickzah-
lungsbetrag ist Finanzaufwand, der durch niedrigere Ab-
schreibungen im Anlagevermdgen kompensiert wird.

5. Latente Steuern

5.1 Ursachen latenter Steuern

Die Bildung latenter Steuern ist grundséatzlich keine ex-
klusive Besonderheit internationaler Abschlisse. Auch in
deutschen Einzel- und Konzernabschlissen sind latente
Steuern anzutreffen. Nach IAS ergeben sich jedoch er-
heblich mehr Anlédsse zur Bildung latenter Steuern als im
deutschen Recht, und deren Berechnung erfolgt in eini-
gen Bereichen nach anderen Methoden. !

17 Vgl. Wendlandt/Vogler, Latente Steuern nach E-DRS 12 im Vergleich mit
IAS, US-GAAP und bisheriger Bilanzierung nach HGB sowie Kritik
an E-DRS 12, Zeitschrift fir kapitalmarktorientierte Rechnungslegung,
6/2001 S. 244 ff.



Zunéchst ist zwischen laufenden und latenten Steuern zu
unterscheiden. Laufende Steuern sind diejenigen Betra-
ge, die auf Basis der steuerlichen Gewinnermittlung auf-
zubringen sind und die am Jahresende entweder in Form
von Riickstellungen oder iiber bereits geleistete Voraus-
zahlungen als Steueraufwand im Jahresabschluss enthal-
ten sind. Die Hohe der laufenden Steuern bemisst sich
ausschlieBlich nach den Vorgaben des Steuerrechts und
ist von der Anwendung von IAS génzlich unabhéngig —
eine MaBgeblichkeit besteht ausdriicklich nicht.

Latente Steuern kénnen sich immer dann ergeben, wenn
das der Berechnung der laufenden Steuern zu Grunde
liegende steuerliche Ergebnis vom handelsrechtlichen
Ergebnis abweicht. Die dann im Abschluss dargestellten
laufenden Steuern ,passen nicht® zum handelsrecht-
lichen Ergebnis. In diesem Fall werden latente Steuern
quasi als ,fiktive Steuern® gebildet und gebucht, um den
handelsrechtlichen Abschluss mit einem ,angemesse-
nen“ Steueraufwand zu versehen. In der Betrachtung der
Totalperiode gleichen sich latente Steuern im Zeitablauf
auf Null aus, tatsdchlich anfallend und zu bezahlen sind
ausschlieBlich die laufenden Steuern nach MaBgabe der
steuerlichen Vorschriften.

MaBgeblich fir den Ansatz latenter Steuern sind die Ur-
sachen, die zu den vorstehend dargestellten Ergebnis-
unterschieden zwischen Steuerbilanz und internationa-
lem Abschluss geflihrt haben. Hierbei werden die folgen-
den Gruppen unterschieden:

e Zeitliche Differenzen (timing differences): Unter-
schiede zwischen Steuer- und Handelsbilanz (d. h.
internationalem Abschluss), die sich im Zeitablauf
automatisch wieder ausgleichen.

e Dauerhafte Unterschiede (permanent differences):
Unterschiede zwischen Steuer- und Handelsbilanz,
die sich nicht mehr ausgleichen.

e Quasi-permanente Unterschiede: Der zwischen Steu-
er- und Handelsbilanz bestehende Ergebnisunter-
schied wird dann ausgeglichen/umgekehrt, wenn der
die Differenz ausldsende Vermdgenswert verkauft
oder das Unternehmen liquidiert wird. Im Unterschied
zu den zeitlichen Differenzen ist somit noch die Vor-
nahme einer weiteren Handlung erforderlich; es er-
folgt kein automatischer Ausgleich durch Zeitablauf.

Die Einteilung von Ergebnisunterschieden nach ihren Ur-
sachen (zeitlich, permanent, quasi-permanent) wirkt sich
auf die Pflicht zum Ansatz latenter Steuern aus. Nach IAS
sind latente Steuern sowohl auf zeitliche als auch auf
quasi-permanente Differenzen zu bilden. Lediglich dau-
erhafte Ergebnisunterschiede bleiben unberiicksichtigt.

Je nach konkretem Einzelfall kénnen sich aktive oder
passive latente Steuern ergeben. Als Merkhilfe kénnen
aktive latente Steuern als eine Art ,Forderung“ an das
Finanzamt, passive latente Steuern als eine Art ,Rick-

sTEUERRECHT 1IN

stellung® gesehen werde. Tatséchlich liegen jedoch keine
steuerlichen Forderungen oder Verbindlichkeiten vor, da
es sich um eine fiktive handelsrechtliche Berechnung
handelt. Nach IAS ist der Ansatz sowohl aktiver als auch
passiver latenter Steuern Pflicht.

5.2 Gliederung und Ausweis latenter Steuern

Aktive latente Steuern ergeben sich dabei generell, wenn
Ertrage handelsrechtlich spater anfallen als steuerlich,
oder Aufwendungen das handelsrechtliche Ergebnis fri-
her belasten als den steuerlichen Gewinn. Als Ursachen
kommen z. B. in Betracht:

e Steuerrechtlich niedrigerer Ansatz einer Pensions-
verpflichtung als im handelsrechtlichen Abschluss
ausgewiesen;

e Handelsrechtliche Bildung einer Drohverlustrick-
stellung, die steuerlich nicht angesetzt werden kann.

Passive latente Steuern liegen dann vor, wenn Ertrage
handelsrechtlich friher erfasst werden als steuerlich,
oder wenn Aufwendungen das handelsrechtliche Ergeb-
nis spater mindern als den steuerlichen Gewinn. Als Ur-
sachen kommen z. B. in Betracht:

e Steuerliche Sofortabschreibung von Anlagevermé-
gen, das handelsrechtlich Gber mehrere Jahre abge-
schrieben wird;

e Bewertungsunterschied im Vorratsvermdgen durch
Anwendung der Percentage-of-Completion-Methode
(Teilgewinnrealisierung), der nach Handelsrecht zu
einer hoheren Bewertung fiihrt als nach Steuerrecht.

Eine Saldierung von aktiven und passiven latenten Steu-
ern ist nur in sehr engen Grenzen mdglich. So ist ein
gleichzeitiger Umkehreffekt erforderlich und die steuer-
lichen Positionen missen gegeniiber derselben Steuer-
behdrde bestehen.

Nach IAS sind latente Steuern in der Bilanz grundsatzlich
als langfristige Positionen zu klassifizieren. Eine Abzin-
sung langfristiger latenter Steuern ist nicht statthaft.

5.3 Bewertung latenter Steuern

Grundsatzlich werden latente Steuern durch Multiplika-
tion der relevanten Ergebnisunterschiede zwischen Steu-
er-und Handelsbilanz mit einem Steuersatz ermittelt. Der
sich so ergebende Betrag stellt die aktive bzw. passive
latente Steuer dar, die zu bilanzieren ist. In der Gewinn-
und Verlustrechnung wirken sich so in jedem Jahr jeweils
nur die Verdnderungen der zum Ende der Vorperiode be-
stehenden relevanten Ergebnisunterschiede im latenten
Steueraufwand bzw. -ertrag aus.

Nach IAS sind fir die Berechnung latenter Steuern dieje-
nigen Steuersatze maBgeblich, die im voraussichtlichen
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Zeitpunkt der Umkehr des Ergebnisunterschieds gelten
werden. Es geht somit insbesondere um einen zutreffen-
den Ausweis der in der Bilanz enthaltenen Vermdgens-
posten und Verbindlichkeiten (liability method).

BloBe Vermutungen, politische MeinungsduBerungen und
»~Hoffnungen® sind fiir die Bemessung zukiinftig geltender
Steuersétze allerdings nicht ausreichend. Von den der-
zeitigen Steuersdtzen abweichende zukiinftige Werte
kénnen nur dann zur Berechnung herangezogen werden,
wenn deren Giiltigkeit bereits hinreichend sicher ist. Vor
der endgiiltigen Verabschiedung einer entsprechenden
Gesetzeséanderung (Veroffentlichung im Bundesanzeiger)
ist dies in der Regel nicht der Fall.

Kommt es zu einer Z\nderung der Steuerséatze, sind hie-
raus auch andere Umkehreffekte zu erwarten. Die bis
dahin aufgelaufenen Latenzen sind neu zu berechnen.

5.4 Aktivierung steuerlicher Verlust-
vortrage'®

Der sich aus steuerlichen Verlustvortragen ergebende
~Steuerspareffekt® stellt unter bestimmten Umstdnden
einen Vermogenswert dar, der nach den allgemeinen Kri-
terien der IAS aktivierungspflichtig ist.

Wahrend die Gewinn- und Verlustrechnung in den einzel-
nen Perioden stets ein zutreffendes Verhéltnis von Er-
gebnis vor Steuern und Steueraufwand bzw. -ertrag aus-
weist, kommt es aus bilanzieller Sicht zur Aktivierung
moglicherweise wenig werthaltiger Vermdgenspositio-
nen. Falls sich auch in der Zukunft steuerliche Verluste
ergeben, ist die Wahrnehmung des erhofften Vermd-
gensvorteils gar nicht méglich. Der aktivierte Verlustvor-
trag ware dann zu einem zukdinftigen Zeitpunkt erfolgs-
wirksam abzuschreiben und verschlechtert die dann
ohnehin schlechten Ergebnisse noch weiter.

Die IAS haben Kriterien aufgestellt, unter welchen Um-
sténden ein steuerlicher Verlustvortrag zu aktivieren ist
und wann dies nicht moglich ist. Ein rechtliches Wahl-
recht besteht grundsétzlich nicht. Generell ist nach IAS
ein Verlustvortrag dann zu aktivieren, wenn es ,wahr-
scheinlich® (probable) ist, dass dieser genutzt werden
kann. Die Praxis der |IAS setzt hier Gberwiegend deutlich
Uber 50 % liegende Wahrscheinlichkeiten voraus. I1AS 12
nennt weitere Kriterien:

e AusmaB und RegelméBigkeit von Verlusten in der
Vergangenheit;

e Zeitraum, wahrend dessen die Verlustvortrage ge-
nutzt werden kénnen;

e (Qualitat einer vorhandenen Steuerplanung;

e Nachhaltigkeit und Qualitdt der Ursachen der Ver-
luste, die zur Entstehung des steuerlichen Verlust-
vortrags gefiihrt haben;

e Erwartungen an die zukiinftige steuerliche Gesetz-
gebung.

6. Zwischenberichterstattung'®

Die IAS legen lediglich den Mindestumfang der Zwischen-
berichterstattung fest. Nichts spricht dagegen, freiwillig
mehr Informationen vorzulegen. Ein Zwischenbericht
nach IAS sollte zumindest die folgenden Bestandteile
enthalten:

e zusammengefasste Bilanz,

e zusammengefasste Gewinn- und Verlustrechnung,
e zusammengefasste Eigenkapitalentwicklung,

e zusammengefasste Kapitalflussrechnung,

e ausgewahlte Anhangsangaben.

Unter einer zusammengefassten Darstellung wird dabei
die Konzentration der dargestellten Positionen auf das
Wesentliche verstanden. Dies umfasst in der Regel zu-
mindest die Uberschriften und Zwischensummen des
letzten Jahresabschlusses und stellt so eine Vergleich-
barkeit sicher.

Hinsichtlich der Pflicht zur Vorlage eines Zwischen-
abschlusses, der Frequenz der Zwischenberichterstat-
tung und der dabei einzuhaltenden Fristen enthalten die
IAS selbst keine origindren Regelungen. Um den spezi-
fischen Gegebenheiten einzelner Lander Rechnung zu
tragen, wird die Regelung dieser Fragen des Geltungs-
und Anwendungsbereichs den nationalen Standard-Set-
tern und Borsenplatzen Ubertragen.

Sofern von diesen jedoch die Erstellung von Zwischen-
abschliissen gefordert wird oder falls ein Unternehmen
freiwillig einen Zwischenabschluss erstellt, sind die Be-
stimmungen der Standards verpflichtend zu beachten.
Sofern sich aus nationalen Vorgaben keine entsprechen-
den Verpflichtungen ergeben, befiirworten die IAS bei
bdérsennotierten Unternehmen die Vorlage zumindest
einen Halbjahresberichts binnen einer Frist von 60 Tagen
nach Ende der Zwischenperiode. Eine Verpflichtung hier-
zu besteht aber nicht.

Hinsichtlich Ansatz und Bewertung gelten nach IAS fir
Zwischenberichte dieselben Vorgaben, wie fiir einen Jah-
resabschluss. Die beim letzten Jahresabschluss gewéhl-
ten Methoden sind beizubehalten. Lediglich solche
Methodendnderungen sind zuldssig, die auch im darauf
folgenden Jahresabschluss zur Anwendung kommen wer-
den. Umsétze, Ertrdge und Aufwendungen, die einmalig,
saisonal oder zyklisch anfallen, diirfen nicht abgegrenzt
oder vorweggenommen werden, sofern dies nicht auch
am Jahresende vorzunehmen waére.

18  Von Eitzen/Helms, Aktive latente Steuern auf steuerliche Verlustvor-
tradge nach US-GAAP-Anwendungsbesonderheiten fiir deutsche Unter-
nehmen, Betriebs-Berater 16,/2002 S. 823 ff.

19 Alvarez/Wotschofsky, Zwischenberichterstattung nach Bdrsenrecht,
IAS und US-GAAP, 2000.



Die IAS folgen damit dem sog. eigenstdndigen Ansatz,
bei dem die hauptsédchliche Aufgabe eines Zwischen-
abschlusses in der retrospektiven Darstellung einer
Teilperiode des laufenden Geschéaftsjahres besteht. Ver-
anderungen und Wendepunkte in der wirtschaftlichen
Entwicklung lassen sich so leicht erkennen.

Die Einheitlichkeit der Methoden von Zwischen- und Jah-
resabschluss gilt auch im Bereich der Bewertung. Hin-
sichtlich der hierbei zum Einsatz kommenden Verfahren
ist jedoch in besonderem MaBe den im Zwischenab-
schluss eingeschrankt zur Verfiigung stehenden Ressour-
cen Rechnung zu tragen. Dabei sind Vereinfachungen und
Glattungen moglich.

Von erheblicher praktischer Bedeutung ist die Frage der
unterjéhrigen Berechnung der betrieblichen Steuern.
Hierbei ist der in der Zwischenperiode angefallene steu-
erliche Gewinn mit dem fir das Gesamtjahr erwarteten
Steuersatz zu multiplizieren, um den Steueraufwand der
Zwischenperiode zu ermitteln. Hierfir ist eine Riickstel-
lung zu bilden.

Der zur Anwendung kommende Steuersatz stellt in der
Praxis eine Kombination der fiir das Unternehmen rele-
vanten Steuerarten dar. Da in den meisten Fallen un-
terjéhrig keine detaillierte Berechnung des zu versteu-
ernden Einkommens vorgenommen werden dirfte, sind
Schéatzungen unausweichlich. Dabei sollte wesentlichen
Unterschieden zwischen Steuerbilanz und |AS-Konzern-
abschluss in jedem Fall Rechnung getragen werden. Die
Beriicksichtigung latenter Steuern ist in diesen Féllen
unausweichlich und erfolgt nach den allgemeinen Regeln.

Die Auswahl der im Anhang eines Zwischenberichts offen
zu legenden Informationen erfolgt unter Annahme, dass
dem Leser des Zwischenberichts auch der vorhergehende
vollstandige Jahresabschluss nach IAS bekannt ist. Da
der Zwischenbericht eher der kurzfristigen Information
dient, sind nur solche Anhangsangaben zwingend, die zu
wesentlichen Verdnderungen seit dem letzten Jahresab-
schluss gefuhrt haben. Die Offenlegung weitergehender
Angaben wird teilweise sogar als kontraproduktiv ange-
sehen, da sie von den eigentlich wichtigen Entwicklungen
ablenken und diese in den Hintergrund drédngen kann.

7. Anhangsangaben

7.1 Segmentberichterstattung

In den vergangenen Jahren war in vielen Unternehmen
(bei aktuellen Gegenbewegungen) eine zunehmende Di-
versifizierung zu verzeichnen. In regionaler Hinsicht und
in Bezug auf die Geschéftstatigkeit wurden somit Be-
reiche zusammengefasst, die liber ganz unterschiedliche
Chancen und Risiken verfiigen. Aus Sicht der Investoren
ist dies wenig befriedigend, da die unterschiedliche Ent-
wicklung in einzelnen Bereichen eine externe Beurteilung
erschwert. Abhilfe schafft die Segmentberichterstattung,
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die Bestandteil des Anhangs ist. Diese gliedert wesent-
liche Zahlen des konsolidierten Abschlusses nach Seg-
menten auf und erlaubt so einen tieferen Einblick.

Zunéchst ist zu klaren, aus welchen Segmenten ein Un-
ternehmen besteht. Dabei kommt grundsatzlich der so
genannte Management-Ansatz zum Einsatz. MaBgeblich
fur die Einteilung der Segmente ist dabei die interne Or-
ganisations- und Fihrungsstruktur des Unternehmens:
Es soll extern so berichtet werden wie das Management
intern steuert. Diese Regelung hat zwei wesentliche Vor-
teile: einerseits muss fiir Zwecke der Segmentberichter-
stattung keine eigene Berichtsstruktur etabliert werden,
sondern es kann auf bestehende Prozesse zurlckgegrif-
fen werden. Andererseits konnen die Investoren dieselbe
Perspektive wie das Management einnehmen; es kommt
zu einer weiteren Annédherung von externer und interner
Berichterstattung. Der Management-Ansatz gilt jedoch
nicht uneingeschrénkt. Sofern die interne Berichts-
struktur zur Bildung von Segmenten mit voéllig unter-
schiedlichen Risiken und Chancen innerhalb eines ein-
zelnen Segments fiihrt, muss der Management-Approach
zu Gunsten einer angemessenen Segmentierung durch-
brochen werden. Diese Félle sind in der Praxis jedoch
auBerst selten; es besteht hier einiger Interpretations-
spielraum.

Nach IAS ist zwischen der so genannten primaren und
sekunddren Segmentierung zu unterscheiden. Dies tragt
der Tatsache Rechnung, dass ein Unternehmen sowohl
regional als auch von der Geschaftstatigkeit her diver-
sifizieren kann. Je nachdem, welche Dimension aus Sicht
des Managements die groBere Relevanz fiir Steuerungs-
entscheidungen hat, muss die primdre Segmentierung
erfolgen. Die andere Dimension ist dann die sekundére
Segmentierung. Die vorhandenen Daten sind somit quasi
matrixartig in zwei Richtungen aufzugliedern. Der Be-
richtsumfang fir die sekunddre Segmentierung bleibt
deutlich hinter dem Umfang der Primdrsegmentierung
zuriick (siehe nachfolgend).

Nicht alle Segmente eines Unternehmens sind auch be-
richtspflichtig. MaBgeblich ist die Bedeutung eines Seg-
ments im Verhéaltnis zum Gesamtgeschéaft. Als Merkregel
(mit Sonderféllen) gilt eine 10 %-Grenze bei Umsatz, Er-
gebnis und betrieblichen Aktiva. Die Hochstzahl der Seg-
mente ist zu begrenzen, um die Darstellung nicht zu
Uberfrachten.

Wichtig fir die Praxis ist der inhaltliche Umfang der er-
forderlichen Angaben. Fiir die primdren Segmente sind
dabei die folgenden Angaben erforderlich:

e Segmentumsatz gegliedert nach extern und inter-
segmentar,

e Segmentergebnis (Umsatz abzgl. Kosten, jedoch
ohne ,willkiirliche Zuordnungen®),

e Buchwerte, Segmentvermdgenswerte,
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e Segmentschulden,
e |nvestitionen,
e Abschreibung,

e Sonstige wesentliche nicht liquiditatswirksame Auf-
wendungen und Ertréage,

e Wesentliche Beteiligungsertrége,

o Uberleitung der Segmentdaten zum konsolidierten
Abschluss.

Fir die Sekundarsegmentierung werden folgende Infor-
mationen bendtigt:

e Segmenterl6se mit externen Kunden,
e Buchwerte, Segmentvermdgenswerte,
e |Investitionen.

In der Praxis werden oft freiwillig erheblich weiter ge-
hende Informationen offen gelegt. Die Veroffentlichung
einer Segmentberichterstattung ist insbesondere dann
problematisch, wenn Konkurrenten oder Kunden hieriiber
Einblicke in die Kalkulation eines Unternehmens gewin-
nen kénnen. Nicht bérsennotierte Unternehmen sind von
der Erstellung einer Segmentberichterstattung nach IAS
freigestellt.

7.2 Angaben zu nahe stehenden Personen?°

In Abschliissen nach IAS sind Angaben Uber Transaktio-
nen mit nahe stehenden Personen erforderlich. Dabei
geht es um Transaktionen, die zwischen dem Unterneh-
men und ihm nahe stehenden Personen stattgefunden
haben und wie sie unter fremden Dritten méglicherweise
nicht iiblich wéren. Fragen der Bewertung und Bilanzie-
rung werden in diesen Standards nicht aufgegriffen.

Offenlegungspflichtig sind dabei grundsatzlich samtliche
Ubertragungen von wirtschaftlichen Vorteilen. Solche
kénnen sein:

e Warenkaufe und -verkaufe,

o Ubertragung von Mobilien und Immobilien,
e Dienstleistungen,

e Leasing- und Mietvertrage,

e Darlehensvereinbarungen,

e Garantien und Birgschaften.

Der Kreis nahe stehender Unternehmen und Personen
beinhaltet:

e Personen und Unternehmen mit Kontrolle iber das
berichtende Unternehmen,;

e Unternehmen, mit denen ein Beteiligungsverhéltnis
besteht;

o Personen, die das berichtende Unternehmen kontrol-
lieren (Hauptgesellschafter, Management), und deren
unmittelbare Familienmitglieder;

e Fiir das berichtende Unternehmen eingerichtete Pen-
sionsfonds oder diesen nahe stehende Personen.

Der Umfang der Offenlegung bei Transaktionen umfasst
die Identitat der nahe stehenden Person, eine Beschrei-
bung der die Offenlegung auslosenden Beziehung, eine
Beschreibung der Transaktion und eventuell noch aus-
stehende Betrége. Mindestens sind jedoch anzugeben:

e Der Betrag der Transaktion — die Angabe eines
%-Wertes (z.B. 5 % der Umsétze) ist zukiinftig nicht
mehr ausreichend. Ein Hinweis auf marktiibliche Be-
trage darf nur erfolgen, wenn diese Aussage auch
belegt werden kann.

o Bei ausstehenden Betrdgen aus Transaktionen mit
nahe stehenden Unternehmen sind die Bedingungen
und Konditionen fiir diese Betrdge, Details zur Rick-
zahlung bzw. Tilgung, gewéahrte Sicherheiten und er-
haltene oder gegebene Garantien anzufiihren.

e Wertberichtigungen auf aus Transaktionen mit nahe
stehenden Personen resultierende Betrége.

Insbesondere die erstmalige Angabe von Beziehungen
mit nahe stehenden Personen sorgt bei internationalen
Abschliissen oftmals fiir erhebliche Unruhe im Unterneh-
men. Umstellenden Unternehmen kann nur empfohlen
werden, die Offenlegung entweder zu akzeptieren oder
zwei Jahre vor dem ersten internationalen Abschluss
auf derartige Transaktionen zu verzichten. Die Schwelle
der Wesentlichkeit, unter der auf eine Angabe verzichtet
werden kann, liegt in diesen Féallen sehr niedrig.

20  Kiiting, K./Weber, C.-P./Gattung, A., Nahe stehende Personen (related
parties) nach nationalem und internationalem Recht, KoR 2/2003
S. 53-66.



